
1) 1) FoiresFoires  CommercialesCommerciales
FoiresFoires  spécialiséesspécialisées  nationalesnationales  ouou  régionalesrégionales
((permettentpermettent  uneune promotion  promotion régionalerégionale, , recoiventrecoivent
un un nombrenombre important  important d’acheteursd’acheteurs
ReprésentantReprésentant: un : un ReprésentantReprésentant qui a des  qui a des bureauxbureaux
et des stands et des stands dansdans  uneune  sallesalle  d’expositiond’exposition
permanentepermanente  d’envergured’envergure  régionalerégionale

www.tradeshowweek.comwww.tradeshowweek.com
consulter le CMPE/consulter le CMPE/Amith/AsmexAmith/Asmex

RabiaRabia El  El AlamaAlama
AmCham Morocco ProgramAmCham Morocco Program Manager Manager



SallesSalles  d’expositiond’exposition  permanentepermanente
Columbus (Ohio)Columbus (Ohio)
Detroit (Michigan)Detroit (Michigan)
Denver (Colorado)Denver (Colorado)
Indianapolis (Indiana)Indianapolis (Indiana)
Kansas City (Missouri)Kansas City (Missouri)
Minneapolis (Minnesota)Minneapolis (Minnesota)
Phoenix (Arizona)Phoenix (Arizona)
Portland (Oregon)Portland (Oregon)
Washington (D.C.)Washington (D.C.)



FoiresFoires  régionalesrégionales
de de l’articlel’article de  de cadeaucadeau

JanvierJanvier et  et févrierfévrier pour les  pour les achatsachats  dudu
printempsprintemps et  et étéété
JuilletJuillet / /AoutAout pour les  pour les achatsachats  dudu
quatrièmequatrième  trimestretrimestre (Halloween, (Halloween,
Thanksgiving, Thanksgiving, christmaschristmas, fin , fin d’annéed’année))

Lieu: Atlanta, Dallas, Los Angeles, NewLieu: Atlanta, Dallas, Los Angeles, New
York, San FranciscoYork, San Francisco



(2) Catalogues(2) Catalogues
VPC un VPC un moyenmoyen de tester le  de tester le produitproduit  sursur
marchémarché
VPC VPC offreoffre  uneune alternative à la distribution alternative à la distribution
de de détaildétail
De plus en plus spécialisés (art de la table,De plus en plus spécialisés (art de la table,
habillement, cadeaux, bijoux, etc)habillement, cadeaux, bijoux, etc)
20 par 20 par moismois/foyer/foyer
CréesCrées par des  par des agencesagences de  de publicitépublicité
DistribuésDistribués par des  par des agencesagences  spécialiséesspécialisées  ouou
par les par les grandsgrands  magasinsmagasins, companies, companies
aériennesaériennes, , autresautres



CataloguesCatalogues

Faire son Faire son proprepropre catalogue catalogue
                            OuOu

ParaitreParaitre  dansdans un  un existantexistant



CataloguesCatalogues

½  ½  américansaméricans  achèteachète par par
correspondancecorrespondance
VPC=11% VPC=11% dudu  chiffrechiffre  d’affairesd’affaires de la de la
distributiondistribution
VPC VPC estest  pratiquépratiqué par  par toustous

25% 25% particuliersparticuliers
25% 25% entreprisesentreprises
25% pour la 25% pour la collectecollecte de dons pour les de dons pour les
associations associations caritativescaritatives



QuelquesQuelques catalogues pour catalogues pour
l’articlel’article de  de cadeaucadeau et  et artisanatartisanat

Spencer giftSpencer gift
The sharper imageThe sharper image
The nature companyThe nature company



TéléTélé  AchatAchat

3 milliard dollars3 milliard dollars
87% des 87% des achatsachats carte de  carte de créditcrédit
PrincipalesPrincipales  chaineschaines:  QVC, Home:  QVC, Home
Shopping NetworkShopping Network



E-CommerceE-Commerce
Le e-commerce est en pleinLe e-commerce est en plein
développement même s'il nedéveloppement même s'il ne
représente encore que 1% desreprésente encore que 1% des
ventes totalesventes totales
5 millions de transactions par mois5 millions de transactions par mois
326$ de transactions en moyenne/an326$ de transactions en moyenne/an
par utilisateurpar utilisateur
les prévisions annoncent que leles prévisions annoncent que le

  e-commerce devrait atteindre les 150  e-commerce devrait atteindre les 150
milliards de dollars en 2003 etmilliards de dollars en 2003 et
dépasser 200 milliards en 2005.dépasser 200 milliards en 2005.



E-CommerceE-Commerce

Les produits vont  des livres, disques,Les produits vont  des livres, disques,
jouets, automobile, antiquités,jouets, automobile, antiquités,
médicaments, vitamines, vêtements,médicaments, vitamines, vêtements,
cadeaux, aliments fins, vente auxcadeaux, aliments fins, vente aux
enchères, etc.enchères, etc.
Internet offre des possibilités deInternet offre des possibilités de
succès incroyable aux entreprisessuccès incroyable aux entreprises
grandes et petitesgrandes et petites
Internet (magasin virtuel) a changéInternet (magasin virtuel) a changé
le concept de la vente en détail etle concept de la vente en détail et
même de la vente en grosmême de la vente en gros



E-commerceE-commerce

ExportateursExportateurs: avis à : avis à vosvos sites sites
web (web (déléguezdéléguez  cettecette  tachetache à des à des
professionnelsprofessionnels))
Le site web Le site web peutpeut  êtreêtre  hébergéhébergé
dansdans le site de la  le site de la foirefoire
commercialecommerciale  toutetoute  l’annéel’année au au
lieu de lieu de louerlouer un stand  un stand dansdans  uneune
sallesalle  d’expositiond’exposition  permanentepermanente
((detenirdetenir un  un magasinmagasin en  en ligneligne))



E-commerceE-commerce

E-commerce E-commerce estest un  un moyenmoyen de  de vendrevendre
l’artisanatl’artisanat  marocainmarocain ( (thuyathuya, , tapistapis,,
ProduitsProduits  uniquesuniques en  en serieserie  limitéelimitée
QuelquesQuelques sites : sites :

        www.buy.comwww.buy.com
        www.shopping.comwww.shopping.com
        www.elsouk.comwww.elsouk.com
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